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Im letzten Oha berichtete ich, dass trotz
meines im November 99 abgeschl ossenen
Liefervertrags mit der Naturstrom AG die
Kindigung von Seiten der LEW Anfang
Mérz 2000 immer noch nicht bestatigt
worden war. Die Uberschrift in der Oha-
Mérz-Ausgabe lautete: ,,LEW blockiert
Naturstrom®.

Bald darauf hat sich Entscheidendes ge-
tan: Mitte Mé&rz erhidt ich von der LEW
en Schreiben, das die Bestétigung meiner
Kindigung zum 31. 3. enthidt, sowieen
Formular mit der Bitte, in dieses den
Strom-Zéhlerstand vom 31.3. einzutragen
und an die LEW zu schicken, damit die
Endabrechnung erstellt werden kann. Wei-
ter war zulesen: ,, Der Netzanschlussvertrag
und Netznutzungsvertrag mit unserem
Unternehmen blebt von dieser Kiindigung
unbertihrt. Im Ubrigen gdtendieAllgemei-
ne Bedingungen fur die Elektrizitéts-
versorgung von Tarifkunden. Sie kénnen
weiterhin auf die Kompetenz und Zuver-
I&ssigkeit von den LEW dsihr regionaler
Netzbetreiber vertrauen. Wir wiirden uns
freuen, Siebald wieder al's unseren Strom-
kunden begriiRen zu dirfen... Mit freund-
lichen GriiRen LEW."

So einfach ist es also, den Strom-
lieferanten zu wechsdn. Aber wieso es so
lange gedauert hat, das wollte ich schon
noch wissen. Auf meinen Anruf be der
LEW bekam ich folgende, Ubrigens sehr

freundliche Auskunft; Der fir mich zustan-
dige Sachbearbeiter sai nicht da, aber aus
den vorhandenen Unterlagen gehe hervar,
dassdieNaturstrom AG dieK indigung erst
am 23. Februar 2000 an die LEW gesandt
habe, und der Zeitraum von diesem Da
tum bis zum Versand der Bestétigung Mit-
te Méarz entspreche durchaus der (blichen
Bearbetungsdauer. Nun war der ,, Schwar-
zePae" be der Naturstrom AG, dieNach-
frageergab Folgendes: Es s richtig, dass
die Naturstrom AG ene Kindigung mit
Datum vom 23. Februar an die LEW ge-
schickt habe, jedoch s dies berdts das
2weite Schreiben gewesen, denn én erstes,
das folgenlos blieb, sa bereitsam 24. 11.
99 an die LEW gegangen.

Auf meinenochmaligeNachfragebe der
LEW erfuhr ich, dass der fir mich zustén-
dige Sachbearbeiter im Urlaub wére und
dasslediglich der Vorgang vom 23. Febru-
ar grefbar sa; ob eventud| schon friher
von Seiten der Naturstrom AG en Kiin-
digungsschreiben an die LEW gegangen
sd, kdnne mir nur der derzeit im Urlaub
befindliche Sachbearbeiter sagen.

Hier enden nun meine Recherchen
zwangdaufig — ob es nun eine Blockade
oder eventud! andere Griinde waren, die
ZuU einer Bearbeitungsdauer von immerhin
gut einem vierted Jahr flhrten, weil3 ich
damit dlerdings immer noch nicht.

Erg BH

Einen Wechsd stromzéhler kann man fiir
rund 100 Mark kaufen. Die Stromver-
sorger lassen sich die Z&hler aber gleich
mehrfach von ihren Kunden bezahlen.
Die Z&hlermieten sind nicht nur vollig
unter schiedlich, sondern auchsamtlich
krass Uiberhoht (z.B. jahrlich bel LEW
50,40 DM, Stadtwerke Miinchen 40,37
DM, GEW K&ln 87,00 DM). Haushalte
und Kleingewerbe zahlen jéhrlich ewa
3,5 Milliarden Mark fur die Zahlermiete
an die Stromversorger (Verrechnungs-
preis fir die Zéhlernutzung, Ablesung
und Rechnungsstdlung).
DieneueVerbandevereinbarung Uber -
geht dieses Thema. Das Zéhlermonopoal
der Netzbetreiber bleibt dadurch auch fiir
die Zukunft unangetastet. Kiinftig zeich-
net sich ab, dassdieVer sorgungsunter -
nehmen fremden Versorgern héhere
Zahlermieten abverlangen werden als
den eigenen Kunden. Das wirde den
Wettbewerb stark behindern, macht doch
Z.B. be @nem Single-Haushdt eineZéh-
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lermiete von 100 DM schon 20 Prozent
der Stromrechnung aus. Neue Technolo-
gienwieChipkartenzéhler kbnnten durch
das Zdhlermonopol verhindert werden.
Sinnvoll und fair wére es, wenn der Kun-
de sich sdbst am Markt einen gesichten
Zéhler aussuchen kénnte, dhnlich wie
dies heute beim Telefon mdglich ist.
Uberhéhte Zahlergebiihren sind ein gu-
tes Beispid daflr, wie sich die Netz-
betreiber in Zaten des Wettbewerbs am
Kunden schadlos halten.

AusEner giedepesche, Mitglieder-Zeit-
schrift desBund der Energieverbrau-
cher: JedesMitglied erhélt dieEnergie-
depesche viertdjahrlich, die Mitglied-
schaft kostet jahrlich 48 Mark, das Abo
alen 24 Mark jahrlich.

Informationen be:

Bund der Energieverbraucher,
Grabenstr.17, 53619 Rheinbreitbach
Td.02224/9227-0Fax02224/1032 1,
Internet-Adresse:
http://www.energiedepesche.de
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iKom
« ISDN Telefonanlagen
= Mobilfunk (D1, D2, e-plus)
= Glasfaser - Kupfernetztechnik
« Internetzugang
» Antennentechnik
« Elektro-Baubiologische |
Untersuchungen '
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S0 oder &hnlich miissen sich wohl die Ge-
schéftemacher von Naturbau Oberland in
Raisting gefragt haben, damit inihr Natur-
bauzentrumdie FirmaRaiK om Einzug fin-
den konnte. Naturbau Oberland bezeich-
net sich als Verbund von Firmen, die eine
Angebotspalette mit einem besonderen
Sinn fiir Okologie und Gesundheit darbie-
ten. RailKom steht wiederum flr Raisting
und K ommunikation und wirbt im Natur-
bau-Oberland-Prospekt dafiir, dass sie mit
Mobilfunktechnik Handd betreiben.

Dain baubiologischer Fachliteratur sait
Jahren auf die Bedenklichkeit der Handy-
technik eingegangen wird, war ich Uber
dieses Verkaufsangebot mehr a's verwun-
dert und fragte als Kunde schriftlich nach.
Vidlechtistihnen dieser Sachverhdt—aus
welchen Griinden auch immer — entgan-
gen, und sie machten sich nun informie-
ren— oder inihrer Firmenphilosophiespidt
es keine Ralle, ob man mit gesunden oder
krankmachenden Artike n seine Geschéfte
macht.

Eine Antwort blieb aus, auch nach noch-
maigen Nachfragen. Vidleicht lesensieja
in Raisting sait geraumer Zeit die von mir
empfohlene Literatur und kommen nicht
dazu, zu antworten. FUr mich war diese
Nichtantwort allerdings ausreichend. Ich
suche mir nun einen anderen baubiolo-
gischen Fachhandd, mit einem besonde-
ren Blick flr eine gesunde Firmenphilo-
sophie.

Fir zukinftige Kunden von Naturbau
Oberland kann das Angebot von RailKom
aber auch hilfreich sein. RaiKom bietet
schliefdlich nicht nur Mobilfunktechnik
zum Verkauf an, sondern wirbt auch fir
el ektro-baubiol ogische Untersuchungen.
Wech ein Glick fur den Kunden — Strah-
lung, Messung und Beratung aus einer
Hand. Wdch en Glick fir den Firmen-
umsatz — der hausgemachte Kunde.

MarcusHassitl




